ОГОЛОШЕННЯ

Підприємців Тернополя запрошують на семінар «Клієнтологія? Клієнтоманія»
9 квітня Клуб Ділових Людей запрошує на семінар про клієнтоорієнтованість, який проводитиме експерт у сфері маркетингу та консультування щодо бізнесу Олена Дейнека. 
Клієнт – найбільша цінність компанії, а клієнтооорієнтований підхід вигідний компаніям у ситуаціях, коли висока конкуренція. На семінарі спікер обіцяє з’ясувати, як за допомогою вивчення потреб клієнтів збільшити доходи компанії та посилити свої позиції на ринку. 

Якщо детальніше, під час семінару учасники обговорять інформацію про клієнтів, якою володіють, можливості впливу на обсяги продажів, навики, вміння та знання, які важливі для кожного підприємця, яких хоче посилити власні позиції на ринку. 

Семінар орієнтований на власників та керівників малого та середнього бізнесу, керівників відділів продажів компаній усіх сфер бізнесу, керівників відділів маркетингу. 

Деталі заходу та реєстрація за посиланням: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1126.html
ОГОЛОШЕННЯ

8 квітня у Клубі Ділових Людей проходитиме семінар «Особливості ведення бізнесу в Польщі». Семінар проводять керівник компанії «Еномі Консалтинг» Григорій Мельник та юрист, адвокат, партнер компанії RSS Kancelaria Radcow Prawnych Олександр Скобленко. 
У плані заходу – юридичні аспекти підприємництва, види та форми господарської діяльності в Польщі та процеси відкриття фірм. 
Учасникам також обіцяють розповісти про всі «підводні камені» провадження бізнесу в іншій країні, як налагодити міжнародну співпрацю та винести вітчизняні товари та послуги на європейський ринок. 
Детальніша інформація про захід: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1098.html
Реєстрація: http://www.bc-club.org.ua/events-register/event/1098.html
ОГОЛОШЕННЯ

1 квітня у Клубі Ділових Людей відбудеться майстер-клас «Ріст продажу у важкі часи: управління стандартами і функцією контролю, використання інструментів трейд-маркетингу для покращення показників». Спікер заходу – експерт у сфері продажів Олесь Піщак. 

Учасники заходу дізнаються про основні фактори успішності торгового маркетингу, дізнаються, які фактори насправді впливають на продажі, проаналізують основні помилки та успішні приклади використання інструментів трейд-маркетингу. Окрім того, спікер розповість детальні кроки до збільшення продажів на 20% і презентує книгу «Auditofsales – 2014».

Час проведення заходу: 1 квітня 2015 року, 18:15.

Місце проведення: м. Тернопіль, вул. Степана Бандери, 50, релакс-ресторація «Каруна». 
Для учасників КлубуДілових Людей участь вільна, для всіхінших за умови реєстрації – 100 гривень. Вартість участі без реєстрації – 150 гривень. 

Деталі заходу та реєстрація за посиланням: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1102.html
Довідка:

Олесь Піщак (Київ) – sales-експерт з багаторічним досвідом і успішною практичною діяльністю у сфері продажів (більше 13 років). Автор програми «Аудит Продаж». Викладач курсів продажів у Львівській бізнес-школі УКУ, шведському проекті для власників бізнесу DYB, Единбурзькій бізнес-школі. Проводить семінари-практикуми «SalesStrategy», з побудови стратегії та аналізу системи продажів. Автор книг «300 продавців» (2012), «Аудит Продаж» (2013), «Аудит Продаж – Рестарт» (2014). 
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31 березня 2015 року

У Тернополі розповідатимуть про інструменти для покращення показників бізнесу

Прес-анонс

1 квітня у Клубі Ділових Людей відбудеться майстер-клас «Ріст продажу у важкі часи: управління стандартами і функцією контролю, використання інструментів трейд-маркетингу для покращення показників». Спікер заходу – експерт у сфері продажів Олесь Піщак. 

Учасники заходу дізнаються про основні фактори успішності торгового маркетингу, дізнаються, які фактори насправді впливають на продажі, проаналізують основні помилки та успішні приклади використання інструментів трейд-маркетингу. Окрім того, спікер розповість детальні кроки до збільшення продажів на 20% і презентує книгу «Audit of sales – 2014».
Час проведення заходу: 1 квітня 2015 року, 18:15.

Місце проведення: м. Тернопіль, вул. Степана Бандери, 50, релакс-ресторація «Каруна». 
Для учасників Клубу Ділових Людей участь вільна, для всіх інших за умови реєстрації – 100 гривень. Вартість участі без реєстрації – 150 гривень. 

Деталі заходу та реєстрація за посиланням: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1102.html

Довідка:

Олесь Піщак (Київ) – sales-експерт з багаторічним досвідом і успішною практичною діяльністю у сфері продажів (більше 13 років). Автор програми «Аудит Продаж». Викладач курсів продажів у Львівській бізнес-школі УКУ, шведському проекті для власників бізнесу DYB, Единбурзькій бізнес-школі. Проводить семінари-практикуми «Sales Strategy», з побудови стратегії та аналізу системи продажів. Автор книг «300 продавців» (2012), «Аудит Продаж» (2013), «Аудит Продаж – Рестарт» (2014). 
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23 березня 2015 року
Майстер-клас «Як перетворити «ні» на «так» і викликати бажання купити»

Прес-реліз

25 березня о 18:15 відбудеться безкоштовний майстер-клас сертифікованого бізнес-тренера Людмили Калабухи. Спікер розповідатиме про сценарії успіхів та можливості для заохочення клієнтів.

Підприємці часто шукають гідну відповідь на заперечення, яка би не руйнувала, а наближувала вдало укладену угоду. Як працювати із запереченнями «дорого», «я подумаю», «ми працюємо з іншими», «там дешевше», «складні части» тощо – дізнаєтеся на майстер класі.

За словами спікера, для успіху потрібно зрозуміти природу заперечень клієнтів та оволодіти алгоритмом спеціальних відповідей. Окрім того, слід підвищувати комунікативну ефективність та розробити власну систему подолання заперечень клієнтів з урахуванням актуальних бізнес-завдань. 
У плані заходу:
· Універсальний алгоритм відповіді на всі заперечення, з якими Ви зустрічалися і які тільки можуть виникнути
· Прописаний «банк» відповідей на заперечення згідно специфіки діяльності кожного учасника
· Техніки відповідей на заперечення (15 технік), більшість – авторські, на які у Ваших клієнтів немає імунітету і які ніхто не використовує
· Можливості перетворити труднощі у спілкуванні на джерело Ваших доходів і продажів.
Деталі заходу та реєстрація тут: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1078.html
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13 березня 2015 року
У Тернополі розповідатимуть про особисту ефективність керівника
Прес-реліз
18 березня у Клубі Ділових Людей відбудеться тренінг «Особиста ефективність керівника» (спікери – Микола Сапсан, Ігор Папуша). Участь у заході вільна за умови попередньої реєстрації. 

На заході учасники дізнаються, як вимірювати ефективність керівників, можливості мотивації, навчаться зберігати спокій у стресових ситуаціях. А також спікери розповідатимуть про харизму лідерів, менеджмент у стилі коучинг і побудову команди та налаштування корпоративної культури.

У результаті тренінгу учасники зможуть виявити свої сильні сторони, дізнатися про ті стратегії мислення та поведінки, які можна змінювати, щоб розвиватися ще стрімкіше. 

Цільова аудиторія тренінгу – керівники та власники бізнесу, керівники підрозділів, представники сімейного бізнесу та підприємств в регіоні чи керівники відокремлених підрозділів.

Тренінг розпочнеться о 18:15 за адресою: м. Тернопіль, просп. Т. Шевченка, 2 (Український дім «Перемога»). 
Детальніша інформація про захід за посиланням: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1070.html
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3 березня 2015 року
Перший захід Клубу Ділових Людей у Тернополі
Прес-реліз

11 березня відбудеться майстер-клас «Зв’язок фінансів і продажів. Як знання фінансів впливає на продажі в компанії». Спікер заходу – управлінець-практик Наталія Нестеренко. 

Цільова аудиторія заходу – керівники та власники бізнесу, керівники підрозділів, представники підприємств, сімейного бізнесу.

У плані заходу – обговорення точок беззбитковості, планів відділу продажів та зв’язок витрат та продажів компанії. 

Початок заходу – 18:15.

Адреса: м. Тернопіль, просп. Т. Шевченка, 27 (Український Дім «Перемога»). 
Примітки: 

· Рекомендуємо мати з собою візитні картки.
· Рекомендований дрес-код – business casual, офіційно-діловий, діловий вільний.
· Рекомендуємо завітати на захід за 10 хвилин до його початку, щоб мати кращу можливість налагодження ділових контактів.
Участь вільна за попередньою реєстрацією: http://www.bc-club.org.ua/event-details/event/1069.html

